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RECUERDA...

• La atención es un recurso valioso. Las personas 

prestan 47 segundos de atención plena, de media, a 

las pantallas y tardan 25 en volver a concentrarse en 

una tarea tras ser interrumpidos

• según el libro “Capacidad de atención: una forma innovadora de restablecer el equilibrio, la felicidad y la 

productividad”.



¿QUÉ ES UN PITCH?

• Es un relato o discurso que recoge los principales 

rasgos de un proyecto o emprendimiento de una 

forma sintética para abrir la puerta a una futura 

reunión con socios o inversores.



PARTES DE UN 
PITCH…

1. Dolor 

2. Analgésico 

3. Solución 

4. Ambición 

5. Cómo lo haremos 

6. Cierre



¿QUÉ ES UN DECK?

• Es un documento que recoge los principales rasgos 

de un proyecto de una forma sintética y visual para 

abrir la puerta a una futura reunión con socios o 

inversores.



PARTES DE UN DECK…

1. Cuál es el PROBLEMA o reto que resuelve la empresa.

2. De qué manera lo resuelve (SOLUCIÓN).

3. PRODUCTO o explicaciones mínimas de cómo das la solución

4. Cuál es el MODELO de negocio.

5. Logros hasta ahora o TRACCIÓN conseguida

6. Quién es la COMPETENCIA.

7. Qué rasgos DIFERENCIA su solución de la de los competidores.

8. Cuál es el MERCADO y sector en el que va a operar.

9. EQUIPO

10. ¿Qué se va a realizar con el CAPITAL obtenido? / ¿Cuánto quieren o necesitan?.

11. Cuáles son las PROYECCIONES financieras de la startup o emprendimiento.



POR LO TANTO... 

UN PITCH DECK ES…

Un discurso más un 

documento que nos 

muestra el estado actual
del emprendimiento más el 

futuro del mismo.



¿CÓMO 
SERÁ 
NUESTRO 
DECK?

Portada Problema o dolor Solución

Producto o Servicio Modelo de negocios Tracción o Resultados

Competencia Diferencia Mercado

Equipo Capital requerido Proyecciones 

Financieras



¿CÓMO 
SERÁ 
NUESTRO 
PITCH?



¿CÓMO 
SERÁ 
NUESTRO 
PITCH?



Según los estudios del 

Instituto médico legal el 

68% de las muertes en 

chile ocurren por 

ataques al corazón 

producto de la mala 

alimentación... y que esto 

comienza a desarrollarse 

en la niñez por el bajo 

consumo de frutas y 

verduras.

• DOLOR:

Hoy en supermercados y 

otros comercios nos 

encontramos con 

pequeñas porciones de 

fruta en sachet del tipo 

colados o compota, pero 

les cuento la verdad... eso 

es 80% manzana, 17% 

sodio y químicos y 3% 

verdura si está presente 

en su sabor principal.

• ANALGÉSICO: • SOLUCIÓN:

Debido a esta situación 

hemos creado VERDIFRUTI, 

una barrita de verduras y 

frutas con un 40% de frutas, 

40% verduras, 2% de sal de 

mar, 9% de miel natural y 

sólo un 9% de conservantes.

¿QUIÉN ES MI AUDIENCIA?



Muchas noches no pude 

dormir por los dolores 

de guatita de mi hija... y 

cuando fui a ver al 

doctor me comentó que 

el 80% de los cuadros de 

dolor de estómago de los 

niños son por la mala 

alimentación... y por el 

bajo consumo de frutas y 

verduras.

• DOLOR:

Hoy en supermercados y 

otros comercios nos 

encontramos con 

pequeñas porciones de 

fruta en sachet del tipo 

colados o compota, pero 

les cuento la verdad... eso 

es 80% manzana, 17% 

sodio y químicos y 3% 

verdura si está presente 

en su sabor principal.

• ANALGÉSICO: • SOLUCIÓN:

Debido a esta situación 

hemos creado VERDIFRUTI, 

una barrita de verduras y 

frutas que tiene sólo un 9% 

de conservantes...  dejando 

más de un 90% del producto 

desarrollado con fruta 

verduras e ingredientes 

naturales, sanos y 

verdaderamente buenos 

para la salud de nuestros 

hijos.

¿QUIÉN ES MI AUDIENCIA?



¿CÓMO 
SERÁ 
NUESTRO 
PITCH?



Podemos tener hijos 

sanos, nutridos y felices 

Podemos dejar de pelear 

con ellos para que se 

coman el plato de guiso

Hasta quién sabe... 

podemos salvarles la vida 

cuando sean adultos por 

una buena nutrición de 

base.

• AMBICIÓN:

Y esta maravilla cómo 

ocurre...  tenemos una 

fábrica de alimentos que 

prensa en frío todos los 

ingredientes naturales 

para así no perder 

nutrientes,  luego se 

agregan los conservantes 

y se forman las 

VERDIFRUTI. 

Contamos con un 

packaging hecho en papel 

biodegradable y toda 

nuestra logística es cero 

huella de carbono.

• EJECUCIÓN: • CIERRE:

Seguro se están 

preguntando ¿De dónde sale 

la fruta y las verduras? Todo 

nos llega de productores 

locales que no usan 

pesticidas industriales... el 

último secreto de  

VERDIFRUTI...

¿Quieres ser parte de esta 

nueva forma de alimentar a 

los niños de Chile?

SEG UIMOS  CON EL  EJEM P LO D EL GRUP O " M AMÁS EMP RENDED ORAS"



RECUERDEN: 

EL PITCH NO ES PARA VENDER...  ES PARA 
CONSEGUIR UNA NUEVA INSTANCIA DE 
CONVERSACIÓN CON SUS FUTUROS 
CLIENTES O INVERSIONISTA...  PERO 
TODO ESTO CAMBIA CON EL DECK.



¿CÓMO 
SERÁ 
NUESTRO 
DECK?

Portada Problema o dolor Solución

Producto o Servicio Modelo de negocios Tracción o Resultados

Competencia Diferencia Mercado

Equipo Capital requerido Proyecciones 

Financieras



EJEMPLOS DE DECK…



EJEMPLOS DE DECK…
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